MEDTECH
MEETS
DIGITAL

Technology for impact
durch # TEAMWORK

Ralf Thiir

CEQ | Business Development
avasis Gruppe




fur Medizintechnik Unternehmen

Steigende Hlrden bei der
Marktzulassung

Wettbewerb

durch gunstigree Nicht-Premiumprodukte
Kostendruck

Wechselkurse

Markteintritt von Gesamtlésungsanbietern
Etablierung von

Einkaufsgesellschaften, Arztketten
Konsolidierung in der Medtech-Branche

QvasIs

Top-7-Herausforderungen fir Medtech-Unternehmen
(in % aller Nennungen; alle Kategorien)

Steigende Hirden bei der

19% 10%
. Marktzulassung (MDR/IVDR) L L
. Wettbewerb durch glnstigere

0, 0,
Nicht-Premiumprodukte 14% 2%

Kostendruck 19% 4%

Wechselkurse

0, o
gegeniiber CHF 23% 3%

Markteintritt von
Gesamtlésungsanbietern

Etablierung von Einkaufs-
gesellschaften, Arztketten

Konsolidierung in der
Medtech-Branche

n =295

. Innovation und Marktzulassungen
. Marktumfeld und Wettbewerb

- Grosse Herausforderung Eher Herausforderung Eher Chance Grosse Chance

Ressourcen und Know-how

Quelle: SMTI-Umfrageergebnis 2024
Die Marktzulassung und damit verbundene Hiirden werden von den
Schweizer Medtech Unternehmen als gréBte Herausforderung betrachtet
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Quelle: https://think-beyondtheobvious.com

QvasiIs B4 znt - Richter SIEMENS



Chancen fur Medizintechnik Unternehmen

Top-7-Chancen fiir Medtech-Unternehmen
(in % aller Nennungen; alle Kategorien)
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Quelle: SMTI-Umfrageergebnis 2024
Die Marktzulassung und damit verbundene Hiirden werden von den
Schweizer Medtech Unternehmen als gréBte Herausforderung betrachtet
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Digitalisierung als grésste Chance fir Medtech

Digital Enterprise
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Alleine kbnnen wir so wenig
erreichen.
Zusammen konnen wir so viel tun.
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Digitale Transformation -
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Seit 2007 verschmilzt Siemens Software digitale und die reale Welt
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> €13 Billion iInvestment

12.700 Software Engineers work
at the Digital Transformation
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Siemens Xcelerator ist die offene digitale Geschaftsplattfo
Flexibel Einfach

Portfolio

um die reale und die digitale Welt
zu verbinden

Okosystem

um Sie beim Aufbau der richtigen
Partnerschaften auf Ihrem digitalen
Weg zu unterstutzen

Marktplatz

damit Sie alles zur Hand haben

Offen
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Industrie speziffsche Losungen\m Digital Thread

Flexibel Einfach

NPI and Supplier
Collaboration
Simulation 2
Driven Design ¥

Integrated Lifecycle
Management

Offen

Siemens Xcelerator-Okosystem um die gegebene Komplexitat zu steuern

SIEMENS



Digitalisierung von Produktleben

Berneck, 29. Oktober 2024 - Siemens Digital Industries Software und die
avasis Gruppe vertiefen ihre Partnerschaft im Industriesegment
Medizintechnik in der DACH-Region. Die Partnerschaft hat zum Ziel, die
Medtech-Branche zielgerichtet und umfassend auf ihrer Digitalisierungsreise
zu unterstiitzen. Viele Medizinproduktehersteller arbeiten mit einer Reihe
unterschiedlicher Softwarelésungen, um Benannten Stellen und Behdrden die
notwendige Dokumentation bereitzustellen. Fehlen jedoch Schnittstellen
zwischen den Systemen, miissen die Informationen von einer Anwendung in
die andere lGbertragen werden. Das ist zeitaufwandig und gefiahrdet die
Konsistenz der gesamten Dokumentation. Hinzu kommt, dass die

Anforderungen an die Medizinproduktezulassung weiter gestiegen sind.
Langfristig kann nur eine konsequente Digitalisierung Abhilfe schaffen:

Dadurch wird die Komplexitit des Informationsmanagements stark reduziert,
die Effizienz gesteigert und die Marktzulassung beschleunigt.
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#TEAMWORK = PARTNERSCHAFT
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