
Titel der Präsentation

Untertitel der Präsentation  

Ort, Datum, Name des Referenten



Agenda Tag 1

10:00 – 10:15 Ankommen und Get-together

10:15 – 11:00 Begrüßung und Einführung

11:00 – 11:45 Aktuelle Themen aus dem 

Vertriebsprozessmanagement (Stefan W. + VPM)

11:45 – 12:15 Kommunikationspause

12:15 – 13:15 Aktuelle Themen aus der Vermarktung B2C 

(PKVE, z. B. meinDepot Premium, Impulsmanager)

13:15 – 14:00 Mittagspause 

14:00 – 15:00 Produktmanagement B2B- /B2C-Plattformen

(PKVP, Alexander Dickel)

15:00 – 15:30 Kommunikationspause

15:30 – 17:00 Erfahrungsaustausch zu aktuellen Themen 

(Themenwünsche vorher abfragen inkl. Best 

Practice)

Agenda Tag 2

09:00 – 09:15 Welcome back & Warm Up

09:15 – 10:15 Produktmanagement / Sortimentsmanagement

10:15 – 10:45 Kommunikationspause

10:45 – 12:15 Besuch der Handelstische & Handel Inside 

12:15 – 12:45 Führung durch die DZ BANK

12:45 – 13:15 Abschluss und Feedback

13:15 – 14:00 Optionales Mittagessen

DZ BANK Insight – Ihr Blick hinter die Kulissen des PK-Wertpapiergeschäfts

Mitarbeiter in der Vertriebssteuerung

Zielgruppen und Agenden DZ BANK INSIGHT 2027Seite 2

Freiwillige Abendveranstaltung

ab 19 Uhr  gemeinsamer Tagesausklang in einem Frankfurter Restaurant
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