AMAG Import Kader Session

Wer will kann alles erreichen!




AMAG Import Performance per 08/2024

amag Import
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Die Gewinner und Verlierer per 08/2024

+ 1.1 Pkt.
+ 0.3 Pkt.

+ 0.2 Pkt.
8.8%

+ 0.5 Pkt. + 0.8 Pkt. + 0.2 Pkt.

2 3 4 9 10

BMW SKODA Mercedes- Volvo Hyundai
Inkl. Alpina Benz
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Talsohle erreicht! Aufschwung zeichnet sich ab...

Q321 Q421 Q122 Q222 Q322 Q422 Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224
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5 der 10 meistverkauften PKW-Modelle kommen vom VW-Konzern per 07/2024*

Tesla Model Y

Skoda Octavia

BMW inkl. Alpina X1

Volkswagen Tiguan

Mercedes-Benz GLC

Audi Q3

Skoda Karoq

Toyota Yaris

Skoda Kodiaq

Volvo EX30

* Daten fiir August 2024 noch nicht verfiigbar




4 der 10 meistverkauften BEV-Modelle vom VW-Konzern per 07/2024*

Tesla Model Y

Volvo EX30

Skoda Enyaq

Audi Q4

Tesla Model 3

Volkswagen ID.3

BMW inkl. Alpina X1

Hyundai loniq 5

Volkswagen 1D.4

Hyundai Kona

* Daten fiir August 2024 noch nicht verfiigbar
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Marktanteil Kaufvertrage Sales Funnel Kunden
Neuwagen (Zielerreichung) Al Contract Ratio* CEM Werte*

PN

Occasi * Dealer Fleet Leasing ALAG AS Aktiver Car Park SIS
ccasionen ealer Flee easing iver Car Par Hauptnutzer / PSP*

68.2 % / 34.6%

Import



Gesamtumsatz OT Gesamtumsatz OZ Service- und KuZu CEM
(NE) (NE) Reparaturmeldungen Aftersales

1.6 % vs. V) -21.9 % vs. V)

Umsatzentwicklung Umsatzentwicklung Umsatzentwicklung
Servicepartner Stop-go NORA

1.1 % vs. V) -6.6 % vs. V) -3.8 % vs. V)

Import



Recovery-Plan: Sicherstellung mindestens 31% Marktanteil
Marktanteil-Prognose (Basis GM 261’000) inkl. DI & Recovery-Plan

MA-Ziel
>31%

29.0% 29.1% 29.4% 29.4% 29.6%

30.0%

27.4% 27.4%

\_/

34.7% .
33.4% 33.0% PW-AaK-Plan inkl.
30.6% Recovery-Volumen:
Sep: 6’666
Okt: 7’373
Nov: 8’310
Dez: 8’378

Januar Februar Marz April Mai Juni Juli August September  Oktober  November Dezember

Monat - IST MA I Monat - Plan MA AakK e Kum. - Plan MA AaK inkl. Recovery-Plan
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Back to Basics: 5P’s

Product

Promotion




5P’s

@ @) =i =g o l=43) &

T-Cross Tiguan Passat Golf FL ID.7 Tourer ID.7 GTX

i‘\@ R ﬁ*&‘mm

SKODA
Scala & Kamigq FL New Superb  New Kodiaq

AW
utzranrreuge ID.B C
e New Crafter S

4MOTION

New Q6 e-tron RS Q8 PA RS3 PA New A5

s Vv

SEAT cuFPRA

New Leon/Leon SP New Formentor Tavascan Terramar
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Wir haben tolle Produkte

Bestnoten fiir den VW ID.7:
Warum das Topmodell aus
Volkswagens Elektro-Sortiment

so gut ist

Peaple Product

5P’s

Pramotian

Alle Infos zum neuen Audi A6 E-Tron

Reichweitenkonig und
Lichtgestalt

Alles neu bei Audis Business-Limousine A6: Neu kommt sie mit Schragheck
und als Kombi - und nur noch mit Elektroantrieb. Und einen Superlativ hat
das Anfang 2025 startende Modell auch noch aufzuweisen.

Y
B

dMaB Import




Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

| . > \\ . "
@ Sohidermodelle UNITED * %
Ab CHF 32'700.- !

Lancierung neuer
Sondermodelle mit

attraktiven g——
Kundenvorteilen

Der neue - ——
Golf 50 Edition

oD @

Fokus auf
Neubestellungen

Aktionen

y ~ \ I I
1 g = Al \\ 1 - = ,
= = - 1 .
L/ [ 2 s — — -
.,"*/d T — ( - — = N
. : - S S 2

Der neue T-Cross

Ab CHF 21'600.-
Plus 0.99% Leasing

== Fokus auf Verkaufs-
§ = BE——3 meldungen
: (Lagerabbau)

1.99% Leasing

Der Polo

Ab CHF 21'800.-
Plus 0.99% Leasing
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Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

Audi Q5 Black Edition i i
9. jonat’

Audi Q4 e-
Attracti
Leasing ab CHF 429.— pro

Profitieren und sofort losfahren.
0.99%:3 Leasing.

Die Audi Q5 und Q8 e-tron Lagerfahrzeuge bei lhrem Audi Partner.

Leasing & Sondermodelle

Exklusives inklusive.

Fokus auf

Lagerabverkauf

mit attraktivem
Leasingangebot
sowie KV-Pramien

—— =

——



Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

Fokus auf
Neubestellungen

" Sondermodell 4 . Sondermodell Sondermodell
Fabia Dynamic Kamiq Dynamic iy Octavia Dynamic

Aktionen

Fokus auf —

Lagerabverkauf
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Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

Prci:vor! ilFr hm

" SEAT
‘1 IBIZA

ANNIVERSARY
LIMITED EDITION

BORN » \\‘V

SENSACION -100% ELECTRIC

p> ‘\
NUR FUR KURZE ZEIT \\< ’

AAAAA

PREISVORTEIL

+0.99% LEASING s 1 =

SEAT
IBIZA

SENSACION e
Schon ab Fr.

17’950.—

Nur fiir kurze Zei

SEAT "
ATECA

SENSACION

Sondermodelle

Schon ab Fr.
29°950.-

Nur fiir kurze Zeit

4
MR
Iy

/\ =
™ P
=k .
.
e =
CLIFPRA FORMENTOR

\

N sl DR P H K
4 Py N 08
/) “.&,Wuf',‘ NG . . .
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* = \, = 3 . i > —
100% ELECTRIC . D N . R R e~ —— |
4DRIVE — ~ . —— - o
\i < :SR FU? KURZE ZEIT LEASING
e — # ZUFR 7

= Y 8'000.-
O 9 0 L& & | PREISVORTEIL
SN GRReY - = +0.99% LEASING GET EXCITED! Ii
e o= ) T st “ ot 2|

Leasing/
Preisvorteil

s ——-— e
ondermodelle mit attraktiven

Preisvorteilen / Ab-Preisen /
Superzinsleasing

~ Sowie Fokus auf Lagerabbau.

—
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Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

ID. Buzz Cargo

— Requlérer Preis: CHF 56'760.—

— Kundenpramie: CHF 13'500.-

ing

— Eintauschpramie: CHF 2'000.-

— Gesamtpreis: CHF 41'260.-1

— Aktion 0.00% mit LeasingPLUS Go und
Ratenversicherung®

. Buzz mit langem Radstand

Regulérer Preis: CHF 71'020.-
Kundenpramie: CHF 7'567.-
Eintauschprédmie: CHF 2'162.-

Gesamtpreis: CHF 61'291.-%

oder

Kundenvorteile/Pramien oder Leas

Aktion 0.75% Leasing: CHF 529.-/Mt.2

oder

Aktion 0.00% mit LeasingPLUS Go und Raten-
versicherung?

oder /
—  Aktion 0.75% Leasing: CHF 439.-/Mt.2 I — ﬁ ——
oder " 1

Fokus auf Neubestellungen
und Lagerabverkauf

dMaB Import



Intelligente Aktionen etabliert zur Vermeidung sockelwirksamer
Absenkungen des Preisniveaus (keine Repositionierungen)

V:l—lmﬁ
APPROVYED

Occassion mit

=
o ) (0)
e AB 0.99% LEASING
; AUF OCCASION ' ‘99 /0
< ELEKTROMODELLE
o0 —
= In Q3 als Einstieg
w .
© in der BEV-Welt
| Used Car =
& = = Roadshow 18.09.:
DR 20 SNgEl ' ¢ ;
\ . ” \% I Occassion Plus
Y _ > e ~par” o
occasin " Ab 0,99% Leasing auf ' ' i
WA Oh#ésiﬂg auf Oocasion Elektromodelle Session
N\OccasiorfElektromodelle
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Bespielung aller Kommunikationskanale mit taktischen Promotions-
massnahmen zeigt Wirkung: Awareness & Traffic massiv gesteigert!

Sondermodelle UNITED *

Der Audi Q3
Sportback
Attraction _\

Aktion goiuig far

115ps.7-Gang-050: 6011100 k. 138 9 COUFE it C. Rl ear P CHE 34180, CHF 1980.-,
Ahqeuld Mk 0 TSI, 115 P, 7-Gang-DSG, 6,0 /100 km, 138 g C0,/km, Kat C, inkl. Mehrausstattung (1Q. qh

i muum ISOPS SOl 100 4n COBRE o kK e aizsacmng Lackeru un
10751, 115 PS, 7-Gang-DSG, 6,1 /100 km, 140 9 CO,/km. Kat Mehy

1.5, bis 30.6.2024. GOltg for

modelf CHi 5

cuP,PRrRA

FORMENTOR

SENSACION - 310 PS 4DRIVE

i | t : | . b — | =
o . i | R ga) NUR FUR KURZE ZEIT p—__ ‘,ﬂafﬁt

K ~uam — T A - =5 A ' e
S

PREISVORTEIL

Mehr erfahren ID. Buzz Der Cfa;-f'ter D neue Amarok 0.9909 e
Mit 0.00% LeasingPLUS Go Mit 1.24% LeasingPLUS Go 1\24% LeasingPLUS Go e 7 5
» e S e e

...........
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Aktivierung der Kunden und Generierung von Leads uber alle Kanale
Beispiele am Point of Sales beim Handel (Place)

BRAND NEW.. G

g\
'.'.’V

JETZT ALLE NEUEN CUPRA
MODELLE BEI UNS PROBE FAHREN.

MUSTERGARAGE - 3456 MUSTERSTADT

Der neue Transporter
Exklusive Schweizer Premiere

Wir freuen uns sehr, dass wir lhnen kurz nach der Weltpremiere den neuen Transporter exklusiv in der Schweiz
prisentieren kénnen. Gerne méchten wir Sie dazu einladen, mit uns am 26, September 2024 nach Rapperswil-Jona
2u fahren. Erfahren Sie kten zur neusten VW Nutzfah Baureihe und erleben Sie eine erste

Audi Experience
Du 2 au 7 septembl’e 2024 :;;:::f:\;xﬁm bietet meh;::‘md;smeh Zuladung, r;::g:r;h:‘sngelasn mehr Effizienz und noch mehr Perfektion.

in eine neue Epoche transferiert.

. ’ 2.3 Diirfen wir mit lhnen rechnen? Herzlichen Dank fiir thre Rﬁ(kn\e'dung bis am 6. Sepmmher 2024, Weitere Details zum
Vivez lU'expérience Programm geben wir lhnen gerne persdnlich bekannt.

EXC'USive PfeVieW 20x et décrouvez nos nouveautés
Preiael Bis bald und freundliche Griisse
Meet the new Elroq Sieger b TeAN e s
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Aktivierung der Kunden und Generierung von Leads uber alle Kanale
Beispiele am Point of Sales beim Handel (Place)

& Q Central-Garage H. Bockma... & Q Garage Gautschi AG

set Compact 20

Accueil Apropos Posts Em Accueil Apropos Posts Em o Connecting Business Mobility

Central-Garage H. Garage + Suivre
s ... Bockmann AG <¢ Gautschi AG
893 abonnés 1582 abonnés
4j-® 4j-®
NACHHALTIGKEITSWOCHEN 2024 Es wurde Uber Autos gesprochen—
o aber nicht nur. Es wurde Ubers
Nur diese Woche: 10% ..voir plus Business gesprochen - ..voir plus

B Voir la traduction B Voir la traduction

Fleet Compact 2024

Nachhaltig in Bewegung

e 24-25.09.2024

e >250 Teilnehmer

* Grosste Fleet Kunden der CH

Nachhaltigkeitswoche Fleet Lunch fiir KMU

fiir Fleet Kunden der Region
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People: zusammen vorwarts!

T saE

Gemeinsame Massnahmen ALAG / Import

Arbeitsgruppe Handlernetz QS e | . Y iL" Erfolgreiche Zusammenarbeit mit Konzern
e B L | W R = 5 8 —— A ) B [ -

dMaB Import




BEV: wir haben Momentum verloren

Ziel 2024
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Unsere Schwerpunkte bei BEV - Wandel ist Chef Sache

[
w
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Budget-Ergebnis per 08/2024

- Neuwagen

- Occasionen

Aftersales
i Andere

Budget 2024 Volumen Preis & Marge Aftersales Andere IST 2024
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AMAG Import EBIT FC II

AMAG

Import AG

aniag Import






Projektmanagement @ AMAG Import AG — Vielen Dank fuir Euren Einsatz

13

Projekte

S

abgeschlossen
bis August 2024

- Beispiele:
= - Partnernet 2.0

- CRMpro.X
- Webseite
«Hilfe im Schadenfall»

22

Projekte

S

laufen aktuell parallel

Beispiele:
- TISAX Zertifizierung

| - Einflihrung neues

Marketingportal
- Reifen Sales Engine

dMaB Import




Handlernetzstrategie

Kurzfristige Massnahmen (1.1.2025) Langfristige Massnahmen

N ‘

POS / Market Brands / Investor Investoren

Steigerung Volumen

Sales / AS Multibrand Konsolidierung

Reduktion Partnervertrage INP 3.0 (58)

mag Import



Projekt «Agency Rollout Switzerland»

VOLKSWAGEN AG und Trends

Abstimmung echte Agentur fiir Markt Schweiz mit VW AG
abgestimmt.

VW AG Priorisierung auf Rollout der unechten Vollagentur fir
ihre eigenen Niederlassungen (NSCs) vor AMAG

Mitbewerber verschieben Agentur-einfliihrung oder setzten
die Agentur gar nicht um.

o TR ¥,
TP R

Entscheide AMAG

Echte Agentur als zukiinftiges Vertriebsmodell fir AMAG
festgelegt

Eine Marke, alle Antriebe

Rollout auf unbestimmte Zeit «on hold», Abhangigkeit
Roadmap VW AG

Mogliche Wiederaufnahme als «late follower», sobald der
Hersteller bereit ist.

dMaB Import



AMAG Purpose

Wir bewegen und begeistern Menschen.
Einfach. Nachhaltig. Voraus.

AMAG Performance Leadership

Respektvoller Umgang

1) Verstehen 2 ) Anwenden 3 Leben Messen
=N = 6
& 2 E'-_J
lin ey Digitalisierung EJ':S";E‘ Nachhaltigkeit LierE

aMaE Import



Wir treiben die Kulturtransformation voran!

Aktionsplan Mitarbeiterumfrage + Workshops

PULS 2024 High Performance Teams 2 Import Culture Club

Fortfiihrung des Aktionsplans zu den drei Prioritéten Durchfiihrung von 13 WO_’ kshops mit Fokus f’”f ' Griindung der «Selbsthilfegruppe» Culture Club @
aus der Mitarbeiterbefragung 2023 und Monitoring Feedbackkultur und Coaching Kompetenzen fiir die AMAG Import mit dem Ziel, gemeinsam mit HR

der Massnahmen in jeder Importabteilung Entwicklung der Import Fiihrungskrifte zu , High zielgerichtete Massnahmen zu etablieren
Performance Teams*

Fokusthema - m
= Aktionsplan
s _

Ich glaube, — Wirschreiben jede offene Stelle aus. .

dass ich bei — Wirfihren mindestens zwei Bewerbungsgesprache mit internen Kandidaten (mit

der AMAG oder ohne PEP) sofern vorhanden .

gute — Wir erarbeiten eine interne Nachfolgeplanung fir alle IGL

Karrierechanc N-1 (Start ab Q2)

en habe. — Wirsensibilisieren unsere Mitarbeiter und Fuhrungskrafte zu PEP durch eine neue Q2
PEP Schulung und Begleitung des PEP Prozesses durch die HR Business Partners

Ab Q2
Projektorganis — Wirerhalten einen IT Business Partner fur AMAG Import.
ationen ~ Wirfuhren eine e Projekt in mit IT
wu innerhalb der Business Partner durch fir eine optimierte Ressourcenplanung bei AMAG Import &

AMAG sind m

zweckmissig Wir steuern bei Projekten bewusst die interne Ressourcenallokation und bevorzugen
und Projektmitarbeiter mit Motivation und Kapazitat fur das Projekt.

professionell

aufgestellt

Q2

Wir Bei herausragenden Leistungen geben wir systematische Feedback an unsere

anerkennen Mitarbeiter und coachen unsere Flhrungskréfte in «Positive Leadership».

Mitarbeitende, Wirzeigen Anerkennung durch Ubertragen von Verantwortung an Mitarbeiter mit

die herausragenden Leistungen

au gewd Wir geben ig formell und informell, zeitnah und authentisch Feedback an

nliche Dienste unsere Direct Reports.

leisten. Wir laden Mitarbeiter mit ausgepragtem Potential und PEP ein, der IGL eine
«besondere Leistungs zu prasentierenund damit auf sich als Talent aufmerksam zu
machen sich fir die Karriereentwicklung zu positionieren Q2

dMaB Import



Fokusthemen fiir den Jahresendspurt

Marktanteil > 31%
Handlernetz-Zielerreichung > 100%
BEV-Marktanteil

Fokus auf BEV-Occasionen weiter intensivieren
OccasionPlus Label inkl. VTP-Plattform fiir Lead Generierung
Re-Cars Lager abbauen

Umsatzziele in allen Verkaufskandlen und Sortimenten erreichen
Erfolgreiches Winterrader- und Reifengeschaft!
Massnahmen zur Loyalisierung intensivieren (Connectivity, Garantien usw.)

KVP Kostensteuerung und Kosteneffizienz sicherstellen
Lessons learned aus dem Benchmark mit anderen Privatimporteuren umsetzen
Fokus auf NWI 3.0 setzen




Call to Action

Kerngeschaft | — Kerngeschaft! — Kerngeschaft !

Sicherstellung Zielmarktanteil > 31% PW

Fokus BEV... und PHEV

o 7

g e - O
T "?_:;, 'I":{[i 5 ;. ‘:.' . °

KVP Kostensteuerung und Kosteneffizienz sicherstellen

'\I(E’_"‘..[“"",,,g;..\{;_ s .;i“". $15.¢
"y ¥

R sa‘tﬁ:-%«-:-:sgyg : ; A
B ORI R e e R e g

Gemeinsam =2 Jede Marke, an jedem Standort, mit Unterstiitzung jeder Funktion

: R 2 " 3 R >
S ST TR R T
£ ¢ BN B P -

?

0 -.QA.-"



	Standardabschnitt
	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6
	Folie 7
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14
	Folie 15
	Folie 16
	Folie 17
	Folie 18
	Folie 19
	Folie 20
	Folie 21
	Folie 22
	Folie 23
	Folie 24
	Folie 25
	Folie 26

	Inputfolien
	Folie 27
	Folie 28
	Folie 29
	Folie 30
	Folie 31
	Folie 32
	Folie 33
	Folie 34


