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Wofür brauche ich das?

„…leistungsfähiges, modernes Depot. 

Der Pauschalpreis passt zum 

Zeitgeist.“

„Zukunftsfähigkeit!“

„…Ruhe zu haben, Kunden aus dem 

Gesamtangebot des Marktes die 

adäquaten Produkte anzubieten.“

„…Portfoliobetrachtung und die 

Beratungsleistung in den Vordergrund 

stellen.“



Für welche meiner Kunden kann das sinnvoll sein?

„…für alle Kunden, die mit uns einen 

Vermögensstrukturansatz verfolgen.“

„Kunden, die Wert auf Qualität, 

Flexibilität und Transparenz legen.“

„Alle Kunden, die hinsichtlich ihres 

Depots und der Gebühren 

Planungssicherheit haben wollen.“
„…die in jeder Situation einen 

persönlichen Ansprechpartner haben 

möchten.“



Was habe ich über meine Einstellung/Verhalten gelernt?

„…bei der Vorstellung spielen die 

Leistungsmerkmale die entscheidende 

Rolle.“

„…lasse meine 

Beratungsleistung fair 

und adäquat bepreisen.“

„Auf das richtige Mindset 

kommt es an.“

„Finde ich das Modell gut, kann ich die 

Kunden von der Sinnhaftigkeit 

überzeugen.“



Erfolge!

3 Banken

2.214 Kunden

734 Mio. € Bestand

„Neuanlagen, 

Konzeptumsetzungen 

in der Vermögensstruktur.“

„…Fremddepots 

eingezogen.“

„Weniger Kunden, aber alle im 

meinDepot Premium.“

„…umgestellte Kunden im meinDepot 

Premium fühlen sich sehr wohl in der 

Betreuung.“



Das haben wir uns vorgenommen!

„Fokussierung des 

Themas als bankweite 

Multiplikatorin.“

„…vollständiger Abschluss der 

Depotumstellungen bis Ende 2026.“

„Umwidmung weiterer Depots, 

Neukundengeschäft nur noch im 

meinDepot Premium.“

„…50% der Kundenvolumina in 

All-In-Fees (meinDepot Premium, VV, 

UDK) bis 2028, 75% bis 2030.“

„Erreichung der Ziele im meinDepot 

Premium als Team (80% der WP-

Bestände zuwendungsfrei).“
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