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Warum Produktdaten 
der Erfolgshebel sind
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HolzLand GmbH – Die Heimat mittelständischer Holz-Händler



VON DATEN ZU KAUF-
ENTSCHEIDUNGEN:
WARUM 
PRODUKTDATEN DER 
ERFOLGSHEBEL SIND

Kapitel 01



HolzLand GmbH – Die Heimat mittelständischer Holz-Händler 4… würden Sie kaufen?

Welches Produkt …



2. VERGLEICHEN

MAßE
EIGENSCHAFTEN

PREIS

1. FINDEN

TITEL
KATEGORIEN

FILTER

4. VERTRAUEN

ZERTIFIKATE
DATENBLÄTTER

3. VERSTEHEN

BILDER
TEXTE

VIDEOS
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ONLINE GEWINNT 
NICHT DAS BESTE 
PRODUKT.
SONDERN DAS AM 
BESTEN ERKLÄRTE.
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SCHLECHTE 
PRODUKTDATEN 

ERZEUGEN FRAGEN.

GUTE PRODUKTDATEN 
ERZEUGEN KÄUFE.



SCHLECHTE PRODUKTDATEN
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Schnellere Kaufentscheidungen

Höhere Conversion

Höhere Sichtbarkeit (SEO & GEO)

HolzLand GmbH – Die Heimat mittelständischer Holz-Händler

Rückfragen zu Produkten

Falsche Bestellungen / Reklamationen

Hohe Aufwände im Customer Service

Keine Berücksichtigung durch generative KI (GEO)

Wechsel zu Wettbewerbern

GUTE PRODUKTDATEN

Schlechte Produktdaten …

… kosten Umsatz

Gute Produktdaten …

… zahlen sich aus



UNSERE ROLLE:
ZENTRALE 
HARMONISIERUNG, 
VEREDELUNG UND 
BEREITSTELLUNG

Kapitel 02



HETEROGENE DATEN
Jeder Lieferant stellt sein eigenes 
Format zur Verfügung.

UNTERSCHIEDLICHE QUALITÄT
Die Qualität der Rohdaten schwankt 
von unzureichend bis exzellent.
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EINE SCHWIERIGE 
AUSGANGSLAGE. 
WIR HABEN DIE 
HERAUSFORDERUNG 
ANGENOMMEN.

VIELE LIEFERANTEN
Rund 240 Unternehmen versorgen 
uns aktuell mit Produktdaten.



EINHEITLICHE
PRODUKT- UND 

VARIANTENLOGIK

SYSTEMATISCH AUFGEBAUTE 
PRODUKTNAMEN FÜR 

HAUPTWARENGRUPPEN

MAPPING VON 
LIEFERANTENFELDERN AUF 

HOLZLAND-
ATTRIBUTE

STANDARDISIERUNG VON
SCHREIBWEISEN

UND EINHEITEN
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Ein zentrales Datenmodell …

… für alle Lieferanten!

AUS CHAOS WIRD 
KLARHEIT.
HARMONISIERTE 
PRODUKTDATEN 
FÜR KONSISTENZ 
UND EFFIZIENZ.



REGELBASIERTE VEREDELUNG & PLAUSIBILITÄTSPRÜFUNG
DER FEINSCHLIFF FÜR MAXIMALE DATENQUALITÄT
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01 Extraktion fehlender 
ATTRIBUTE aus TEXTEN

02
Berechnung der VERSAND-
KLASSEN anhand von 
MAßEN und GEWICHTEN

04
Manuelle BILDPRÜFUNG auf 
QUALITÄT und inhaltliche 
KONFORMITÄT

05 Validierung von ATTRIBUTREGELN 
und ABHÄNGIGKEITEN

03
Ermittlung von GRUND-
FARBEN durch KI-gestütze 
BILDANALYSE

06 Prüfung von ÄNDERUNGEN an 
bestehenden PIM-Daten
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PIM

BEREITSTELLUNG 
DER PRODUKTDATEN Homogenisiert, veredelt …

… und einsatzbereit für alle Kanäle.

Gängige ERP-SYSTEME

Angebundene MITGLIEDER-
ONLINESHOPS

Zentraler ONLINE-
MARKTPLATZ

Externes EDI-PORTAL



PRODUKTDATEN SIND 
DIGITALE VERKAUFS-
BERATER – 24/7.
WER SIE BEHERRSCHT, 
SKALIERT E-COMMERCE.

HolzLand GmbH – Die Heimat mittelständischer Holz-Händler 13



Patrick Stephan
Senior Sales Executive, novomind

SPEAKER
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Treffen Sie uns am Speaker-Stand!

Vernetzen statt vertagen:

Carina-Yasmin Borowski
Teamleiterin PIM, HolzLand

Christopher Drünert
Solution Architect, novomind
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